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F comme … Financement 

 

Une expression bien connue dit que l’argent est le nerf de la guerre. C’est sans doute la raison 

pour laquelle tout ce qui tourne autour du financement de leur activité est perçu par les chefs 

d’entreprise comme fondamental. 

Le véritable problème auquel sont confrontés les dirigeants de TPE et de PME est que très 

souvent leur interlocuteur privilégié, à savoir leur banquier, leur fait défaut. Et évidemment, il 

leur fait toujours défaut au plus mauvais moment. 

Or, sans financement, pas de développement possible. Et si aucun développement n’est 

possible, l’entreprise va rapidement sombrer.  

Le financement pour l’entreprise qu’est ce que c’est ? 

 

Le financement de l’entreprise c’est avant tout la possibilité qui lui est offerte de pouvoir 

acheter de la matière première ou d’investir en dehors des revenus qui sont générés par son 

activité courante. 

En effet, une entreprise qui a une activité bénéficiaire va gagner davantage qu’elle ne 

dépense. A terme, elle va donc disposer de suffisamment de réserves pour investir ou acheter 

ce qui lui est nécessaire pour vivre. 

Le problème est qu’entre son démarrage et ce « terme », il peut se passer plusieurs mois voire 

plusieurs années … L’objet du financement est donc de faire le tampon !  

 

Cas pratique 

En mettant de côté les banques, car généralement elles ne financent qu’en complément d’une 

autre source de financement ou qu’à condition de disposer de garanties importantes, il existe 

plusieurs façons pratiques de financer son activité. 
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Tout d’abord il y a l’affacturage qui permet de d’anticiper les encaissements. Si ce mode de 

financement a été décrié dans le passé, c’est surtout parce que les contrats associés étaient 

lourds et remplis de pièges. Aujourd’hui, grâce à la technologie, des jeunes entreprises 

attaquent ce secteur en ayant véritablement compris les besoins des entreprises (on peut citer 

parmi elles Finexkap). 

Ensuite, il y a les prêts réalisés par des plateformes mettant en relation des prêteurs et les 

entreprises. Celle qui communique beaucoup ces temps-ci est Unilend, mais il existe 

beaucoup d’autres projets qui sont en train de se développer. L’entreprise va devoir faire 

l’effort de « vendre » son besoin ou son projet, mais c’est finalement une démarche très 

positive car cela lui permettra en outre de tester son offre. 

Il y a également les plateformes de crowdfunding qui ont le vent en poupe car elles permettent 

à tout un chacun de financer des projets nécessitant des investissements parfois importants et 

qui ne verraient pas le jour si les banques devaient prêter … Anaxago, Ulule, My Major 

Company, figurent parmi les plate-formes françaises les plus emblématiques. 

Il est aussi possible de refinancer son immobilier, mais ceci est surtout vrai pour des 

entreprises plus mûres car cela suppose qu’il existe un patrimoine foncier autour de 

l’entreprise. 

 

Alors, comment financer son entreprise ? 

Il est désormais possible de financer son entreprise sans faire appel aux banques. 

Il existe toujours des solutions qui sont parfaitement adaptées aux besoins, le tout est de bien 

définir ses besoins et le cadre dans lequel ils pourront être exprimés pour trouver le 

financement adapté. 

Par ailleurs, il est possible de cumuler plusieurs modes de financement car les différentes 

solutions qui ont été décrites plus haut ne sont évidemment pas exclusives. 

Enfin, il faut savoir qu’il existe également tout un arsenal de subventions, de prêts d’honneur 

ou de crédits d’impôts qui peuvent venir compléter les solutions présentées plus haut. 

Attention toutefois à ne pas passer plus de temps à remplir les dossiers de demandes de 

subventions qu’à chercher des clients … 


